)

Digital

World

Marzec 2010

NEWSLETTER

ROK 2010 NIE BEDZIE LATWY, ALE
PATRZYMY NA PRZYSZLOSC ZE SPOKOJEM

W imieniu spotki AB serdecznie zapraszam do zapoznania sie z pierwszym wydaniem

JNewslettera AB” w 2010 roku

Czwarty kwartat od wielu lat traktowany
jest tradycyjnie jako jeden z korzystniejszych
dla graczy rynku dystrybucji IT i elektroniki
uzytkowej. W ostatnim kwartale nieco ozywita
sie sprzedaz detaliczna, co pozytywnie wptyneto
nawiele firm. W Il pétroczu 2009 roku (I pétrocze
roku finansowego 2009/2010) AB odnotowato
dobre wyniki. Spotka osiggneta zysk netto na
poziomie 21,3 mln zt, co stanowi wzrost o prawie
10% w poréwnaniu do analogicznego okresu
w ubiegtym roku. Pozytywny wynik nie bytby
mozliwy bez systematycznego doskonalenia
wszystkich obszaréw zarzgdzania biznesem.

Mysle, ze ten test 2z zarzadzania

przedsiebiorstwem  zdalismy celujgco -

w  trudnych  warunkach  odnotowalismy

rekordowe  wyniki. Nasza  skutecznos¢
pokazuje, ze jesteSmy stabilnym partnerem
biznesowym, ktéry systematycznie notuje
wzrosty najwazniejszych wskaznikow. Jestesmy
takze spotka, ktora — jak wynika z analizy
przygotowanej przez “Gazete Gietdy Parkiet”
— w 2009 r. osiggneta stope zwrotu z akcji na
poziomie 315,2 proc. AB SA osiggneta tym
samym drugie miejsce w opublikowanym
przez te gazete rankingu “Lokomotywy Gietdy”
w kategorii spotek o kapitalizacji 100-500
mln zt. Jezeli chodzi o spoétki informatyczne,
zajeliSmy najwyzsze miejsce w tym rankingu.

udato nam

W  kolejnych  okresach

sie utrzyma¢ dobre wyniki, co daje nam

podstawy aby pozytywnie spojrze¢ na

nadchodzace kwartaty. Na pewno wigksza
uwage przytozymy do dalszego rozwoju

w obszarze zaawansowanych technologii

i rynku rozwigzan korporacyjnych. W zesztym
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Andrzej Przybyto,
Prezes Zarzadu AB SA

Kurs akcji AB S.A.

roku powotalismy w ramach AB
dziat

Group,

specjalny dziatu  Enterprise

Business odpowiedzialny za

produkty = zaawansowane, sprzedaz

do integratorow oraz  przetargi.

Realizujgc konsekwentnie ten plan,

w  ostatnim  czasie  powotalimy
Centrum Kompetencyjne. W ramach
nowego dziatu certyfikowani

specjalisci z AB i vendoréw prowadza

szkolenia techniczne dla resellerow
z wielu dziedzin informatyki. Naszym
nadrzednym celem jest budowanie
pozycji i wzrost AB dzieki wspdtpracy
z wielotysieczng grupa zweryfikowanych
i zaufanych partneréw handlowych.
Poza tymi planami na pewno
bedziemy pracowac ciezko kazdego
dnia po to, aby utrzymac nasze wskazniki
na wysokich poziomach. W spoétce
AB najwazniejsze jest systematyczne

dziatanie.

AB S.A.

NP,

Vv 2009

IX 2009 12010
dane w PLN
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WYNIKI FINANSOWE AB S.A. ZA I POLROCZE 2009/2010:
KONTYNUACJA TRENDU WZROSTOWEGO

Grupa AB wypracowata w II potroczu 2009 ponad 21 min zt zysku netto, co stanowi
wzrost o prawie 10% w porownaniu do analogicznego okresu w ubiegtym roku.
Spotka potwierdzita dobrg kondycje i przygotowanie do dziatania w kazdych, nawet

najtrudniejszych warunkach.

Q4/2009 byt czwartym z rzedu
okresem sprawozdawczym, w ktoérym
spotka zanotowata rekordowe wyniki.
Osiggane w 2009 r. wyniki oraz mozliwe
odwrocenie tendencji spadkowej rynku IT
dajg podstawy do pozytywnego spojrzenia
na 2010 rok.

Przychody skonsolidowane z dziatal-
nosci spotek w pierwszym poétroczu roku
finansowego wyniosty 1 568,86 min zt
i mimo ogodlnej tendencji spadkowej na
rynku byty zblizone do analogicznego
okresu poprzedniego roku. Wynik netto na
dziatalnosci gospodarczej osiggnat poziom
27,6 mln zt i byt wyzszy o ponad 6% r-d-r.
Wskaznik rentownosci netto wyniost
1,4% wobec 1,2% w analogicznym okresie
poprzedniego roku.

LAnalitycy rynku przewidujg w 2010 roku
odwrdcenie tendencji spadkowej i mozliwy
wzrostu rynku IT nawet o kilka punktow
procentowych. Z naszej strony wierzymy,
ze bedziemy umacnia¢ swojg pozycje
rynkowg niezaleznie od potwierdzenia
tych danych. W poprzednich okresach
udowodnilismy, ze jestesmy w stanie sie
rozwijac, a przede wszystkim osiggac
dobre wyniki w kazdych warunkach.
Uwaznie obserwujemy rynek, analizujemy
raporty, jednak naszym nadrzednym
zadaniem, niezaleznie od sytuacji rynkowej
jest ciggta poprawa wskaZnikow, wzrost
zysku oraz praca organiczna nad kazdym
elementem zarzgdzania w Grupie. | na tym
sie bedziemy koncentrowac w kolejnych
okresach, bo ta strategia przynosi nam
i naszym  udziatowcom  pozytywne
rezultaty” - powiedziat Andrzej Przybyto,
Prezes Zarzadu AB S.A.
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WAZNE WYDARZENIA W SPOLCE AB SA

» Spoétka AB S.A. przystapita do wdrozenia nowego
systemu informatycznego wspomagajacego
zarzadzanie przedsiebiorstwem. Zakonczenie
inwestycji

przyczyni sie do realizacji

wiekszych  efektéw synergii  kosztowych
miedzy AB a jej spotka zalezna, ATC Holding
w Czechach i na Stowacji. Projekt nowego
systemu informatycznego zaktada aktualizacje
ERP. W

zakonczy sie w 2011 r,

platformy efekcie wdrozenia,

ktore powstanie
kompleksowy system, usprawniajacy realizacje
proceséw biznesowych oraz pozwalajagcy na
zoptymalizowang i
prace.
rozbudowane

wyskalowang do potrzeb

spotki Réwnoczesnie spoétka zyska

rozwigzanie do kontrolingu,
budzetowania i raportowania na poziomie catej
grupy, zapewniajace s$cistg kontrole procesow

finansowych oraz logistycznych.

v

Spotka AB S.A. uzyskata jako pierwszy polski

dystrybutor IT certyfikat Upowaznionego
(Authorized

Economic Operator, AEO) w zakresie uproszczen

Podmiotu Gospodarczego

celnych. Certyfikat ten ma na celu podwyzszenie
handlu

oraz uproszczenie procedur celnych. Dzieki AEO

bezpieczenstwa miedzynarodowego

oraz wydajnemu systemowi logistycznemu, AB

jest w stanie dostarczy¢ klientowi zamowiony

towar tego samego dnia, w ktérym

przechodzi on przez odprawe celng.

» AB S.A. w grudniu 2009 r.
uchwate na Walnym Zgromadzeniu
Spotki
finansowy 2008/09, ktéry wynidst
16,445 min =zt
Grupy AB wyniost 26,969 min zi).
Kwote 4,266 mln zt (0,27 zt na akcje)

przeznaczono na wyptate dywidendy

podjeto

o podziale zysku za rok

(wynik dla catej

dla akcjonariuszy, zas$ pozostatg czesc
w kwocie 12,178 mln zt przeznaczono

na kapitat rezerwowy spotki.

» Spoétka, we wspotpracy z Europejskim
Funduszem Leasingowym,

uruchomita oferte leasingowa

dla przedsiebiorstw. Klienci moga
skorzystac¢ z leasingu dla notebookow
firmy Acer, drukarek Canon, a takze

komputerow i serwerdw marki Triline.

» AB SA w ostatnim czasie podpisata
kilka nowych uméw. Z poczatkiem

stycznia br. spétka rozpoczeta

dystrybucje sprzetu sieciowego

firmy NETGEAR. W ofercie znalazty sie
miedzy innymi wysokiej jakosci routery,
przetaczniki sieciowe czy dyski sieciowe,
ktére coraz czesciej s3 wyposazeniem
matych i S$rednich firm, dla ktoérych
bezpieczenstwo i dostep do danych w
firmie jest priorytetem. Spotka poszerzyta
swoje portfolio takze o nowe produkty
VoIP marki GRANDSTREAM. W ofercie
IP, bramki

centrale telefoniczne VolP. Dystrybutor

dostepne s3g telefony oraz

podpisat réwniez umowe z firma
emporia Telecom, na mocy ktdrej zostat
dystrybutorem telefonéw i akcesoriow

marki emporia w Polsce. Dodatkowo
oferta zostata powiekszona o produkty
firm Transcend oraz Garmin. Nowe
umowy zostaly podpisane takze przez
spotke ATC Holding, wchodzaca w sktad
Grupy AB. Od listopada 2009 r. produkty
firmy Dell dystrybuowane sa w Czechach,
a od stycznia 2010 r. na Stowacji. Umowa
zostata podpisana na czas nieokreslony
i obejmuje sprzedaz takich produktow jak
laptopy i komputery, serwery, drukarki,

projektory oraz akcesoria.

URUCHAMIAMY CENTRUM KOMPETENCYJINE DLA RESELLEROW

Spétka AB SA uruchomita Centrum

Kompetencyjne dla resellerow. W ramach
nowego dziatu certyfikowani specjalisci z AB
poprowadzg szkolenia techniczne z wielu
dziedzin informatyki. Inicjatywa AB stwarza
szanse dla mniejszych partneréw handlowych
do rozpoczecia dziatalnosci zwigzanej ze

sprzedazag zaawansowanych rozwigzan

i wdrazania ich bezposrednio u klienta

korncowego. W 2010 wazne bedzie, aby
zaoferowac swoim klientom ustugi dodatkowe
— nie tylko sprzedaz, ale réwniez pomoc
w doborze optymalnego rozwigzania, wdrozenie
prébne i finalne w srodowisku produkcyjnym,
czy wsparcie techniczne. Powotanie Centrum

Kompetencyjnego wpisuje sie w strategie Grupy

AB wspierania dziatalnosci resellerow.

Naszym nadrzednym celem jest
budowanie pozycji i wzrost AB dzieki
wspotpracy z resellerami. Inicjatywa
jest rowniez konsekwencja powstania
dziatu zaawansowanych rozwigzan

w ramach spotki AB, czyli Enterprise

Business Group, odpowiedzialnego za
produkty zaawansowane, sprzedaz do
integratoréw oraz przetargi. Bedziemy
wiekszg uwage przyktada¢ do dalszego
rozwoju w obszarze zaawansowanych
technologiii rynku enterprise. Tu widzimy
takze szanse na wyzsze marze.
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PISALI O NAS...

Spotka AB  wielokrotnie gosci na tamach

Marzec 2010

POWIEDZIELI...

»

»

prestizowych mediow.

Andrzej Przybyto zostat nagrodzony przez czytelnikéw CRN Polska
tytutem Posta¢ Rynku IT 2009. W styczniu na tamach magazynu
ukazat sie wywiad z prezesem spotki, ktory mowit miedzy innymi

0 znaczeniu systematycznosci w prowadzeniu firmy.

Z kolei spotce AT Computers, wchodzacej w sktad Grupy AB,
przyznano wyréznienie dystrybutora roku 2009 w Czechach
(IT distributor roku 2009"). Tytut zostat przyznany przez
producentow i partnerow handlowych, ktérzy oddali gtos na
ATC w ankiecie zorganizowanej przez prestizowy magazyn
ChannelWorld i wydawnictwo IDG. Spétka AT Computers
otrzymata te nagrode po raz drugi, co potwierdza jej pozycje
lidera na rynku czeskim i stowackim. Wyrdznienie jest dla spotki
bardzo wazne, gdyz jest wynikiem opinii oséb bezposrednio
wspotpracujgcych z dystrybutorem. Swiadczy o wysokiej jakosci

swiadczonych ustug.

Gazeta Prawna w artykule ,Ceny spotek budowlanych i IT wzrosna
najmocniej” porusza temat sytuacji na gietdzie oraz prezentuje
spotki o najwiekszym potencjale wzrostu kursu w 2010 roku.
Wedtug analitykéw, AB ma potencjat wzrostu powyzej 50%.
Spotka jest silnie uzalezniona od sytuacji gospodarczej regionu, co
w dobie ozywiajacej sie koniunktury w krajach Europy Srodkowo-
Wschodniej pozwala z optymizmem spojrze¢ na perspektywy

wynikéw.

Puls Biznesu opublikowat artykut o inwestycjach AB w IT. Po
osiggnieciu synergii produktowej wynikajacej z przejecie dziatajacej
w Czechach i na Stowacji spétki ACT Holding AB postanawia
zredukowac¢ koszty dzieki wdrozeniu nowego systemu ERP.
Nowy system pozwoli na scistg kontrole proceséw finansowych

i logistycznych.

Pod koniec stycznia 2010 r. prezes Andrzej Przybyto udzielit
wywiadu dla telewizji biznesowej TVN CNBC. W wywiadzie prezes
AB mowit o przewidywaniach na 2010 rok, wynikach spotki
w poprzednich kwartatach, wahaniach waluty oraz pozycji AB SA

w regionie - na rynku w Czechach i na Stowacji.

W styczniu “Gazeta Gietdy Parkiet” opublikowata ranking
“Lokomotywy Gietdy”, w ktérym AB osiggneta drugie miejsce
w kategorii “spotki mate”, tj. o kapitalizacji 100-500 mln zt. Jak
wynika z analizy przygotowanej przez “Gazete Gietdy Parkiet”,
w 20009 r. spotka AB osiggneta stope zwrotu z akcji na poziomie
315,2 proc. Spoétka zajeta najwyzsze miejsce w tym rankingu wsrod

innych spotek informatycznych.

Nowy system pozwoli na scista kontrole

procesow finansowych oraz logistycznych.

Dla duzego przedsiebiorstwa o rozproszonej

strukturze, jakim jest AB, takie usprawnienia
majg fundamentalne znaczenie.

Andrzej Przybyto,

Puls Biznesu, 22 lutego 2010 .

Systemy e-commerce oferowane przez naszg
spotke odegraty w czasie kryzysu wazng
role na kilku ptaszczyznach - pozwolity
zbudowac lepsze relacje =z partnerami,
zaoferowaty im wygodne narzedzia do
prowadzenia codziennych transakcji, a takze
zmniejszyty koszty zamowier, co miato
bezposrednie przetozenie na nizszy poziom
SGA. Rynek e-commerce postrzegamy jako
perspektywiczny.
Andrzej Przybyto,
CRN Polska, 22 lutego 2010 r.

[O uruchomieniu przez spodtke Centrum

Kompetencyjnego] Bedziemy w nim, wspdlnie

z producentami sprzetu, szkolic klientow,

pokazywac noweprodukty i ich zastosowanie.
To powinno zaowocowac wiekszg sprzedaza.

Andrzej Przybyto,

Parkiet, 3 lutego 2010 r.

W AB walka o dobry wynik finansowy toczy
sie codziennie (..) Systematyczne dziatanie
liczy sie nie tylko w sprzedazy, ale rowniez
w zarzadzaniu firmg. Nie zawdzieczamy
dzisiejszej pozycji na rynku jakiemus genialnego
pomystowi, na ktory nie wpadta konkurencja.
Jest on wynikiem systematycznej pracy catego
zespotu.
Andrzej Przybyto,
CRN Polska, 20 stycznia 2010 .




