












07

Maj 2010

W 2007 r. AB zakupiła 
100% akcji ATComputers 
Holding a.s. – grupy spółek 

działających w  branży dystrybucji 

IT w  Czechach i na Słowacji, 

największego producenta PC 

w Czechach i sieci komputerowych 

sklepów detalicznych Comfor. 

Akwizycja ATC była udanym 

posunięciem. Na rynku cze-
skim AB stało się pionierem  

i jednocześnie największym 
beneficjentem procesów konso-
lidacyjnych.

ATC jest drugim co  
do wielkości dystrybutorem 
(w momencie przejęcia spółka 

była na trzeciej pozycji), ale co 
znacznie wa�niejsze – z punktu 
widzenia AB spó�ka rozwija si� 
wyra�nie szybciej ni� najwa�niejsi 
konkurenci. ATC to obecnie 

dystrybutor pierwszego wyboru 
na rynkach czeskim i s�owackim.

Wzrost przychodów w  I  kwa-
rtale 2010 r. o 9,4%. AT Computers 

jako jedyny dystrybutor wśród 

liderów na rynku czeskim 

zanotował wzrosty. Jest to efekt 

pozycji wypracowanej przez 

firmę w  ubiegłym roku oraz 

dynamicznego wzrostu obrotów 

z tytułu synergii produktowych. 

ATC Holding

Ważne wydarzenia w ATC Holding
»» AT Computers dystrybutorem 
roku na rynku czeskim 
i słowackim. Głosami partnerów 

handlowych oraz producentów, 

ATComputers Holding - spółka 

zależna AB S.A. działająca na 

rynku czeskim i słowackim - 

została nagrodzona tytułem 

“Dystrybutor Roku 2009”. Tytuł 

ten został przyznany w grudniu 

2009 r. w drodze corocznej 

ankiety przeprowadzanej przez 

magazyn branżowy ChannelWorld 

oraz jego wydawcę IDG. ATC 

zdobyło 39% wszystkich 

oddanych głosów - 17% więcej 

od spółki zajmującej drugie 

miejsce. Co ważne, spółka AT 

Computers zdobyła prestiżową 

nagrodę “Dystrybutora Roku” 

drugi raz z rzędu. Potwierdza to 

stały wzrost jej pozycji na 

rynku czeskim i słowackim.

»» AT Computers stale poszerza 
swoje portfolio oraz korzysta 
z  efektów synergii. Na mocy 

podpisanych umów w ofercie 

AT  Computers  znalazły się 

notebooki firmy Samsung, 

urządzenia marki Brother oraz 

produkty sieciowe firmy D-Link 

- czołowej, międzynarodowej 

firmy branży teleinformatycznej.    

»» Wraz z zakończeniem wdro-
żenia nowego systemu ERP i BI 
w  Polsce, spółka rozpocznie 
pracę nad wdrożeniem w AT 
Computers. Nowy system ułatwi 

budżetowanie i raportowanie na 

poziomie całej Grupy oraz ścisłą 

kontrolę procesów finansowych 

i logistycznych. Zakończenie 
inwestycji w 2011 r. przyczyni 
się do realizacji większych 
efektów synergii kosztowych 
między AB a ATC Holding.  
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PISALI O ALSENIE
IT Reseller opublikował artykuł 

pt. „Franczyza, czyli razem raźniej”. 

Przedstawiono w nim sposób na 

prowadzenie własnego biznesu 

– ale pod wypromowanym już 

szyldem. Jedną z prezentowanych 

sieci franczyzowych była sieć 

ALSEN. W artykule na temat 

kondycji oraz planów sieci 

wypowiada się Prezes Zarządu 

ALSEN – Jan Zdebel. 

O wzroście liczby sklepów 

partnerskich w sieciach fran-

czyzowych pisze magazyn CRN 

w artykule „Pod opieką silniejszego 

– franczyza w  trudnych czasach”. 

Resellerzy doceniają korzyści 

płynące ze zrzeszania się w sieci, 

która może zapewnić im wsparcie 

i przetrwać trudny okres. W artykule 

wypowiada się Jan Zdebel.  

„Jednym z nadrzędnych 

celów sieci ALSEN jest wspieranie 

działalności franczyzobiorców. 

Dostarczamy naszym partnerom 

nie tylko narzędzia do efektywnego 

prowadzenia biznesu – np. 

unikalną w tej branży platformę 

e-commerce – ale również staramy 

się inwestować w ich umiejętności 

– powiedział Jan Zdebel, 

Prezes Zarządu ALSEN. „Nasze 

WAŻNE WYDARZENIA W ALSENIE
ALSEN organizuje cykl szkoleń 

dla swoich partnerów. Inwestując 

w swoich partnerów, ALSEN liczy 

na zwiększenie konkurencyjności 

sklepów komputerowych należą-

cych do sieci franczyzowej. 

Szkolenia organizowane przez 

sieć franczyzową ALSEN będą 

współfinansowane z funduszy Unii 

Europejskiej i prowadzone przez 

profesjonalną firmę szkoleniową.

szkolenia to jedno z największych 

przedsięwzięć w branży sklepów 

IT. Jesteśmy głęboko przekonani, 

że ta inicjatywa nie tylko pomoże 

w codziennym prowadzeniu 

własnego biznesu, ale w dłuższej 

perspektywie przełoży się na 

zwiększenie konkurencyjności, 

a  co za tym idzie – na większe 

obroty i zyski”. 

Alsen

Spółka AB współpracuje 

blisko z siecią detaliczną ALSEN 

działającą na rynku nowych 

technologii i elektroniki użytkowej. 

Do sieci należy ponad 300 

sklepów na terenie całego 

kraju. ALSEN jest obecny prawie 

w każdym mieście powyżej 

20 tysięcy mieszkańców, ale 

również w znacznie mniejszych 

miejscowościach. Strategia, jaka 

przyświeca tej sieci, wiąże się 

z  równomiernym wzrostem  

i  pokryciem całego kraju, ale 

bez doprowadzania do sytuacji,  

w której zrzeszone sklepy 

musiałyby ze sobą rywalizować. 

W ramach programu lojal-

nościowego AB dla sieci ALSEN, 

sklepy detaliczne otrzymują 

dostęp do platformy e-commerce, 

na podstawie której mogą 

zbudować swój własny sklep 

internetowy z bazą produktów 

dostępnych w AB. 


