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ATC HOLDING

W 2007 r. AB zakupita
100% akcji ATComputers
Holding a.s. — grupy spotek

dziatajgcych w branzy dystrybucji
IT w Czechach i na Stowacji,
najwiekszego producenta PC
w Czechach i sieci komputerowych
sklepow detalicznych Comfor.

Akwizycja ATC byta udanym
posunieciem. Na rynku cze-
skim AB stalo sie pionierem

i jednoczesnie najwiekszym
beneficjentem proceséw konso-
lidacyjnych.

ATC jest drugim co
do wielkosci dystrybutorem
(w momencie przejecia spotka
byta na trzeciej pozycji), ale co
znacznie wa niejsze — z punktu
widzenia AB spo6 ka rozwija si
wyra nie szybciej ni najwa niejsi
konkurenci. ATC to obecnie

dystrybutor pierwszego wyboru
na rynkach czeskim i s owackim.

Wzrost przychodéw w I kwa-
rtale 2010 r. 0 9,4%. AT Computers
jako jedyny dystrybutor wsréod
liderow na rynku czeskim
zanotowat wzrosty. Jest to efekt
pozycji wypracowanej przez
firme w ubiegtym roku oraz
dynamicznego wzrostu obrotow
z tytutu synergii produktowych.

WAZNE WYDARZENIA W ATC HOLDING

» AT Computers dystrybutorem
roku na rynku czeskim
i stowackim. Gtosami partneréw
handlowych oraz producentow,
ATComputers Holding - spoétka
zalezna AB S.A. dziatajgca na
rynku czeskim i stowackim -
zostata nagrodzona tytutem
“Dystrybutor Roku 2009”. Tytut
ten zostat przyznany w grudniu
2009 r. w drodze corocznej
ankiety przeprowadzanej przez
magazyn branzowy ChannelWorld
oraz jego wydawce IDG. ATC
zdobyto 39% wszystkich
oddanych gtosoéw - 17% wiecej
od spotki  zajmujgcej drugie
miejsce. Co wazne, spotka AT
Computers zdobyta prestizowg
nagrode “Dystrybutora Roku”
drugi raz z rzedu. Potwierdza to

staty wzrost jej pozycji na
rynku czeskim i stowackim.

» AT Computers stale poszerza
swoje portfolio oraz korzysta
z efektow synergii. Na mocy
podpisanych umoéw w ofercie
AT Computers znalazty sie
notebooki firmy Samsung,
urzadzenia marki Brother oraz
produkty sieciowe firmy D-Link
- czotowej, miedzynarodowej
firmy branzy teleinformatyczne;j.

» Wraz z zakonczeniem wdro-
zenia nowego systemu ERP i BI
w Polsce, spétka rozpocznie
prace nad wdrozeniem w AT
Computers. Nowy system utatwi
budzetowanie i raportowanie na
poziomie catej Grupy oraz $cistg
kontrole proceséw finansowych
i logistycznych. Zakonczenie
inwestycji w 2011 r. przyczyni
sie do realizacji wiekszych
efektow synergii kosztowych
miedzy AB a ATC Holding.
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Spotka AB
blisko z siecig detaliczng ALSEN

wspotpracuje

dziatajgcg na rynku nowych
technologii i elektroniki uzytkowe;j.

Do sieci nalezy ponad 300
sklepbw na  terenie  catego
kraju. ALSEN jest obecny prawie
w  kazdym miescie powyzej

ALSEN, o,

20 tysiecy mieszkancow, ale
rowniez w znacznie mniejszych
miejscowosciach. Strategia, jaka
przyswieca tej sieci, wigze sie
z réownomiernym wzrostem
i pokryciem catego kraju, ale
bez doprowadzania do sytuacji,
w  ktoérej zrzeszone  sklepy
musiatyby ze sobg rywalizowac.

W ramach programu lojal-
nosciowego AB dla sieci ALSEN,
sklepy detaliczne otrzymuja
dostep do platformy e-commerce,
na podstawie ktoérej moga
zbudowa¢ swoj wtasny sklep
internetowy z bazg produktéw
dostepnych w AB.

WAZNE WYDARZENIA W ALSENIE

ALSEN organizuje cykl szkolen
dla swoich partneréw. Inwestujgc
w swoich partneréw, ALSEN liczy
na zwiekszenie konkurencyjnosci
sklepow komputerowych nalezg-
cych do sieci franczyzowe;j.
Szkolenia organizowane przez
sie¢ franczyzowg ALSEN beda
wspotfinansowane z funduszy Unii
Europejskiej i prowadzone przez
profesjonalng firme szkoleniowa.

~Jednym z nadrzednych
celow sieci ALSEN jest wspieranie
dziatalnosci franczyzobiorcow.

Dostarczamy naszym partnerom
nie tylko narzedzia do efektywnego
prowadzenia biznesu - np.
unikalng w tej branzy platforme
e-commerce — ale rowniez staramy
sie inwestowac w ich umiejetnosci

szkolenia to jedno z najwiekszych
przedsiewzie¢ w branzy sklepow
IT. Jestesmy gteboko przekonani,
ze ta inicjatywa nie tylko pomoze
w  codziennym prowadzeniu
wtasnego biznesu, ale w dtuzszej
perspektywie przetozy sie na
zwiekszenie konkurencyjnosci,
a co za tym idzie — na wieksze
obroty i zyski”.

PISALI O ALSENIE

IT Reseller opublikowat artykut
pt. .Franczyza, czyli razem razniej".
Przedstawiono w nim sposéb na
prowadzenie wtashego biznesu
— ale pod wypromowanym juz
szyldem. Jedng z prezentowanych
sieci franczyzowych byta sie¢
ALSEN. W artykule na temat

- powiedziat  Jan Zdebel,
Prezes Zarzadu ALSEN. ,Nasze
kondycji oraz plandw  sieci

wypowiada sie Prezes Zarzadu
ALSEN - Jan Zdebel.

O wzroscie liczby sklepow
partnerskich w sieciach fran-
czyzowych pisze magazyn CRN
w artykule ,Pod opiekg silniejszego

— franczyza w trudnych czasach”.
Resellerzy  doceniajg  korzysci
ptynace ze zrzeszania sie w sieci,
ktéra moze zapewnié im wsparcie
i przetrwac trudny okres. W artykule
wypowiada sie Jan Zdebel.



